
Trasportate … 

… non lasciatevi trasportare!  

Simone Carlini 

Multi Marine Services srl 



Compriamo e vendiamo, 

spediamo e riceviamo 



… ma come? 



Comprare DDP Vendere EXW 



Semplifichiamo le cose 

Pizza da asporto Consegna a domicilio 



Facciamo un esempio: 

Un prudente produttore 

italiano di acciaio 

vende una piccola 

partita di merce a un 

nuovo cliente 

marocchino: il 

produttore decide che 

la scelta più saggia sia 

vendere Ex Works … 



Facciamo un esempio: 

… ma il prudente nuovo 

cliente marocchino 

chiede che la vendita 

sia soggetta a lettera di 

credito e il documento 

viene discusso e 

finalmente concordato 

tra le parti – per la 

vendita siamo a posto. 



Facciamo un esempio: 

Qual è il documento 

preferito dai banchieri 

di tutto il mondo 

quando si parla di 

lettere di credito? 

Naturalmente la Polizza 

di Carico… 



Facciamo un esempio: 

… e questa polizza di 

carico, secondo la 

lettera di credito, deve 

essere datata entro un 

certo giorno e 

naturalmente deve 

essere Clean on Board. 



Facciamo un esempio: 

Qualcuno mi dirà: «Che 

problema c’è? 

Facciamo una LOI!» 



Facciamo un esempio: 

Citando il Bardo «Aye, 

there's the rub»: chi 

può chiedere al vettore 

di correggere la polizza 

è il noleggiatore che in 

questo caso è il 

compratore, visto che 

controlla la spedizione. 



Facciamo un esempio: 

Ed ecco che il 

produttore che si 

credeva prudente nel 

vendere ex works si 

trova con delle riserve 

per il pagamento della 

lettera di credito. 



Cosa ne pensate adesso? 



Chi è più prudente? 

Sicuramente chi si 

affida al consiglio di un 

esperto: trovate uno 

spedizioniere, un 

broker, un vettore o un 

consulente logistico di 

cui fidarvi e poi 

fidatevi e trasportate! 


